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A) MAKALELER  

 

SCI KAPSAMI DIŞINDA KALAN ULUSLARARASI MAKALELER: 

 

 

1) 

Işık Ö., Ecevit Satı Z.; “İnovasyon ve Marka Yönetimi Etkileşimi: Mobilya Sektöründe 
MOSDER (Mobilya Sanayicileri Derneği) Üyesi Firmalara Yönelik Bir Araştırma”, Uluslar 
arası Akademik Bakış Dergisi, Sayı:38, Eylül-Ekim 2013 

 

 

 

ULUSAL HAKEMLİ DERGİLERDE YAYIMLANAN MAKALELER: 

 

 

1 Gümüş S., Işık Ö.; “Tüketici İndirimli Satışlardan Uzaklaşıyor”, Dünya Tekstil 

Dergisi, Sayı:8, s: , 2001                                        
2 Bilge   H., Işık Ö; “Küçük İşletmelerde Vizyon: İnsan Odaklı Kurumsal Kültür 

Oluşturma”, Karamanoğlu Mehmetbey Üniversitesi İ.İ.B.F. Dergisi, Sayı:13, 

s:194-204, 2007                               

3 Ecevit Satı Z., Işık Ö.; “İnovasyon ve Stratejik Yönetim Sinerjisi: Stratejik 

İnovasyon”, Celal Bayar Üniversitesi Sosyal Bilimler Dergisi,9.Cilt,Sayı:2, 

2011 

4 Işık Ö., Ecevit Satı Z.; “Tüketicilerin Modüler Tutum ve Davranışları: Mobilya 

Perakende Sektörüne Yansımalar”, Celal Bayar Üniversitesi İ.İ.B.F. Maliye 

Bölümü Dergisi, Prof.Dr. Naci Birol Muter’e Armağan Kitap, 2014 
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ULUSLAR ARASI BİLDİLER (Tam Metin Basılmış-Sözlü ve Poster sunulmuş) 

 

1 Işık Ö, Ecevit Satı Z.; “İnovasyon Ve Marka Yönetimi Etkileşimi:Mobilya 

Sektöründe Mosder (Mobilya Sanayicileri Derneği) Üyesi Firmalara Yönelik 

Bir Araştırma”, 3. Uluslar arası Girişimcilik Kongresi Bildiriler Kitabı 2011, 
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Esra 

Güven 

2 “Kişisel Değerlerin Elektronik Eşya Satın Alma Tarzlarına Etkisi 
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İkbal 

Bulut 
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12. İnovasyon Yönetimi ve Önemi (Salihli M.Y.O., 2010) 
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